Checklist voor marketingstrategie

Met deze checklist kun je beoordelen of jouw marketingstrategie optimaal is ingericht en
waar de mogelijkheden liggen om Al in te zetten voor verbeterde prestaties.
Kom je er niet uit, dan zijn wij er voor je

1. Doelstellingen en KPI’s

Heb je duidelijke, meetbare marketingdoelstellingen (bijv. leads,
. conversies, naamsbekendheid)?

. Zijn je doelstellingen gekoppeld aan Key Performance Indicators (KPI's)?

Gebruik je Al-tools om je doelstellingen te voorspellen en resultaten te
simuleren (bijv. voorspellende analyses)?

2. Doelgroepanalyse

. Is je doelgroep helder gedefinieerd (bijv. demografie, gedrag,
interesses)?

. Gebruik je Al voor klantsegmentatie op basis van gedragsdata (bijv. via machine
learning)?

. Analyseer je regelmatig veranderingen in klantbehoeften en
markttrends?

3. Concurrentieanalyse
. Analyseer je regelmatig de concurrentie en hun strategieén?

. Gebruik je Al-tools om concurrentie-informatie te verzamelen (bijv. via
webscraping of marktanalyse)?

. Kun je je strategie snel aanpassen op basis van veranderingen bij
concurrenten (bijv. prijsstrategieén, nieuwe producten)?
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4. Klantreis en Personalisatie

Heb je de voIIediEe klantreis in kaart gebracht (bijv. bewustwording,
overweging, aankoop, retentie)?

. Gebruik je Al om elk contactmoment in de klantreis te optimaliseren?

Maak je gebruik van gepersonaliseerde marketing (bijv. op basis van
eerder gedrag of voorkeuren)?

. Gebruik je Al voor automatische aanbevelingen en personalisatie van
aanbiedingen of content?

5. Kanalen en tactieken

Gebruik je een multichannel-strategie (bijv. e-mail, social media, SEO,
SEA)?

Worden al je marketingkanalen regelmatig geoptimaliseerd op basis van
prestaties?

Maak je gebruik van Al om de prestaties van elk kanaal te analyseren en
aan te passen?

Worden campagnes geautomatiseerd en geoptimaliseerd met behulp
van marketing automation en Al-tools (bijv. HubSpot, ActiveCampaign)?



Checklist voor marketingstrategie

6. Budgettering en ROI

. Heb je een duidelijk marketingbudget en is het verdeeld over
verschillende kanalen?

. Gebruik je Al-tools voor budgetoptimalisatie en voorspellingen van ROI?

- Monitor je regelmotig de ROI van je campagnes en pas je deze aan op
basis van resultaten®

7. Analyse en optimalisatie

- Monitor je regelmatig de prestaties van je strategie en campagnes (bijv.
via Google Analytics of andere tools)?

Gebruik je Al-tools voor geautomatiseerde rapportages en analyses?

Maak je gebruik van voorspellende analyses of machine learning om
toekomstige trends of prestaties te voorspellen?

Worden A/B-testen en optimalisaties automatisch vitgevoerd met Al-
tools?
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8. Innovatie en Al

. Ben je op de hoogte van de nieuwste marketingtrends en technologieén?

Gebruik je Al om marketinginnovaties in jouw strategie te integreren
(bijv. chatbots, Al-contentcreatie, voice search)?

Zijn er mogelijkheden om je huidige marketingstrategie verder te
automatiseren en te optimaliseren met Al?

Kom je er niet uit of geen zin om het uit te zoeken?

Wij helpen je graag: info@marketingbureau.ai



